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Pan Waldemar Barański ma 60 lat. 

 

Wykształcenie:  

1974 Politechnika Krakowska, Wydział Mechaniczny; Magister Inżynier Mechanik   

1978 Politechnika Krakowska; Doktor Nauk Technicznych  

1978–1982 Adiunkt na Politechnice Krakowskiej 

1981 Cambridge University, F.C.E. 

1987‐Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie, Studia Podyplomowe Handlu Zagranicznego 

 

Włada  czteroma  językami  obcymi,  w  tym  biegle  j.  angielskim  i  włoskim.  Jest  współautorem 

podręczników akademickich oraz autorem publikacji w czasopismach krajowych i zagranicznych.  

             

Doświadczenie zawodowe: 

2011 Dyrektor biura handlu zagranicznego PBG S.A.  

2009–2010 Prezes Zarządu – Dyrektor spółki PBG Export Sp. z o.o. 

2007–2009 Dyrektor biura handlu zagranicznego PBG S.A. 

2008–2009 Wiceprezes Zarządu HYDROBUDOWA Konstrukcje Sp. z o.o. 

2004–2007 Dyrektor handlowy/Dyrektor oddziału we Włoszech spółki NAFTOBUDOWA S.A. 

1993–2004 Dyrektor oddziału we Włoszech spółki NAFTOBUDOWA S.A.  

1988–1993 Kierownik biura techniczno–handlowego we Włoszech spółki NAFTOBUDOWA 

1984–1988 Kierownik działu eksportu usług ‐ biuro eksportu spółki NAFTOBUDOWA 

1982–1984 Kierownik budowy, kierownik zespołu budów, kierownik kontraktu – Oddział  Środkowy 

Wschód spółki NAFTOBUDOWA  

1975–1978 Inżynier budowy, spawalnik w spółce NAFTOBUDOWA 

   

Pan Waldemar Barański ma bardzo bogate doświadczenie zawodowe między  innymi w zarządzaniu 

przedsiębiorstwem współpracującym z partnerami  zagranicznymi  i  realizującym zadania w sektorze 

„oil & gas”, petrochemicznym, chemicznym, energetycznym, ochrony środowiska oraz infrastruktury 

a także w pozyskiwaniu kontraktów zgodnych z profilem działania przedsiębiorstwa, w szczególności 

poza krajem. Posiada również umiejętności związane z pozyskiwaniem partnerów zagranicznych do 

wspólnego wykonywania dużych projektów według zasady „turn – key” (w układzie konsorcjum, joint 

–  venture,  nominated  subcontractor  itp.)  oraz  pozyskiwaniem  „financing  facilities”  do  zawartych 

kontraktów  –  także  z  instytucji  zagranicznych.  Nadzorował  realizacje  kontraktów  różnego  typu 

(prefabrykacja  i dostawy, montaż, roboty budowlane) –   w szczególności za granicą oraz z udziałem 

partnerów  zagranicznych,  a  także  prowadził  kontrakty  „pod  klucz”  w  branży  rafineryjno–

petrochemicznej. 


